PERCHE’ FREQUENTARE IL CORSO OPERATIVO PER
IMPIEGATI LOGISTICI - LATO VENDITE

Il corso SAP SD completo che ti proponiamo e un nuovo corso specifico
per figure lavorative con esperienza nel settore della logistica
commerciale.

Frequentando un corso di questo tipo si potra raggiungere una
preparazione di taglio pratico sull’argomento, prendere dimestichezza
col sistema e muoversi autonomamente nell’operativita.

Visualizzare record condizioni: riepilogo
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Fig. 1: Prezzi materiali

Il vantaggio di seguire questo corso € quello di poter da subito iniziare a
formarsi sugli argomenti di maggior interesse e diffusione in ambito
commerciale ed apprenderli in tempi piu rapidi rispetto all’analogo corso
standard. Inoltre il vantaggio € anche di tipo economico, cioé acquistare
subito un corso di tipo operativo consente un notevole risparmio
economico rispetto al previsto corso completo.

In definitiva la figura professionale che potra avere maggior beneficio nel
frequentare questo corso € la tipica figura commerciale (sia con compiti
interni che anche di contatto diretto con la clientela) con esperienza
operative ma senza la conoscenza di SAP e coloro i quali pur vantando
un’esperienza nella mansione non stanno attualmente lavorando, che
desiderano quindi riqualificarsi per ottenere una piu incisiva visibilita e
appetibilita nel contatto con le aziende.



Lista piani di cons.

Committente ooooi0i1i9s
Gentili signori Bianchi snc
Torino

Periodo di validita 01.01.2012 A 24.03.2013

Doc. comm. | Pos. |Sch. |5 |Definizione TpDV|Data doc. Qta conf. |ORDACQ Ord.d'acq.| Partita| Inizio validita |Fine validita |Data cons.
30000086)F) 10 2 Lastre ALLUMAG|PC |16.04.2012 100,00 (102 102 16.04.2012 |20.04.2012 |18.04.2012
30000086 10 1 Lastre ALLUMAG|PC |16.04.2012 0,00 |102 102 16.04.2012 |20.04.2012 |16.04.2012
30000085 10 2 materiale prova |PC  |12.04.2012 50 |13919 13919 12.04.2012 |15.04.2012 |16.04.2012
30000085 10 1 materiale prova |PC  [12.04.2012 0 13919 [13919 12.04.2012 (15.04.2012 |13.04.2012
30000084 10 CARAMELLE PC |06.04.2012 25 |56 56 06.04.2012  |10.04.2012
30000083 10 2 lamiere PC |05.04.2012 10,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |10.04.2012
30000083 10 1 lamiere PC |05.04.2012 0,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |05.04.2012
30000083 20 2 lamiere PC |05.04.2012 5,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |10.04.2012
30000083 20 1 lamiere PC |05.04.2012 0,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |05.04.2012

Fig. 2: Pianificazione delle consegne

Ricorda che avrai per tutta la durata del corso un docente-tutor a tua
disposizione per qualsiasi chiarimento o ulteriore spiegazione, proprio
come in aula!!

Contattaci, prova e vedrai!!!



