PERCHE’ FREQUENTARE IL CORSO SAP COMMERCIALE
avanzato

Il corso SAP SD avanzato prosegue gli argomenti affrontati nel corso
base, completa il ciclo attivo di vendita e ti permette di muoverti
autonomamente nella struttura logistica in uscita.

Il corso SD ti permettera di:
1. capire in modo approfondito la struttura di un’azienda dal punto di
vista delle vendite;

2. completare I’intero processo di vendita;

3. consultare velocemente prezzi, scontistica, contratti di vendita,
giacenze.
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Fig. 1: Flusso documentale in SAP

In aggiunta il corso avanzato consente di effettuare un primo approccio
alla gestione reportistica delle vendite come trait-d’union con il corso
predisposto sulla gestione del modulo per i responsabili. Completando
I’apprendimento delle diverse casistiche che si possono presentare a chi
lavora nel settore commerciale, queste lezioni consentono all’addetto
interno (ma anche esterno) di una azienda di operare in piena autonomia.
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Gentili signori Bianchi snc
Torino

Periodo di validita 01.01.2012 A 24.03.2013

Doc. comm. | Pos. |Sch. |5 |Definizione TpDV|Data doc. Qta conf. |ORDACQ Ord.d'acq.| Partita| Inizio validita |Fine validita |Data cons.
30000086)F) 10 2 Lastre ALLUMAG|PC |16.04.2012 100,00 (102 102 16.04.2012 |20.04.2012 |18.04.2012
30000086 10 1 Lastre ALLUMAG|PC |16.04.2012 0,00 |102 102 16.04.2012 |20.04.2012 |16.04.2012
30000085 10 2 materiale prova |PC  |12.04.2012 50 |13919 13919 12.04.2012 |15.04.2012 |16.04.2012
30000085 10 1 materiale prova |PC  [12.04.2012 0 13919 [13919 12.04.2012 (15.04.2012 |13.04.2012
30000084 10 CARAMELLE PC |06.04.2012 25 |56 56 06.04.2012  |10.04.2012
30000083 10 2 lamiere PC |05.04.2012 10,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |10.04.2012
30000083 10 1 lamiere PC |05.04.2012 0,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |05.04.2012
30000083 20 2 lamiere PC |05.04.2012 5,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |10.04.2012
30000083 20 1 lamiere PC |05.04.2012 0,00 |10 10 05.04.2012 |10.04.2012 |05.04.2012

Fig. 2: Pianificazione delle consegne

Ricorda che avrai per tutta la durata del corso un docente-tutor a tua
disposizione per qualsiasi chiarimento o ulteriore spiegazione, proprio
come in aula!

Contattaci , prova e vedrai!!!



