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SD CUSTOMIZING
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Inserimento organizzazione commerciale

Inserimento canale distributivo

Inserimento settore merceologico

Inserimento punto vendita

Inserimento gruppo vendita

Inserimento luogo di spedizione

Attribuzione organizzazione commerciale a societa

Attribuzione canale distribuzione a organizzazione commerciale
Attribuzione settore merceologico a organizzazione commerciale
Creazione e attribuzione area vendita

Attribuzione punto vendita a area vendita

Attribuzione gruppo vendita a ufficio vendita

Attribuzione organizzazione commerciale a canale distribuzione e
divisione

Definire canali di distribuzione comuni

Attribuzione area vendita a tipi documento vendita

Attribuire i campi a gruppi di selezione campi
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SD CUSTOMIZING
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Definire i settori industriali e la selezione campo dipendente dal
settore

Definire il formato dell’output per il codice materiale
Aggiornare societa per la gestione materiali

Definire le caratteristiche per i tipi di materiale

Definire i range di numerazione per i tipi di materiale

Definire gruppi merci

Definire gruppo conti clienti

Definire range di numerazione conti clienti

Attribuire range di numerazione ai gruppi conto clienti
Parametrizzazione determinazione partner

Definizione dei campi obbligatori o facoltativi per la creazione di
un’anagrafica cliente

Parametrizzazione delle diverse diverse figure che concorrono ad una
determinata azione commerciale

Definire tipi documenti di vendita

Attribuire dei tipi di documento ad un area vendite
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SD CUSTOMIZING
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Definire tipo di posizione documento vendita

Definire gruppi tipo di posizione

Impiego tipo di posizione

Tipi di schedulazione

Tipo di contratto a valore e relativo ordine di consegna

Tipi di posizione dei contratti a valore e ordine di consegna
Pianificazione della fatturazione

Stabilire la definizione delle date per un piano di fatturazione
Attribuzione del tipo piano di fatturazione al tipo di documento
vendite

Attribuzione del tipo piano di fatturazione a livello di posizione
Aggiornare controllo copia per documenti di vendita
Aggiornamenti tipi messaggi

Aggiornare schema messaggio

Attribuire schema messaggio a un tipo di documento di vendita
Determinazione e attribuzione schemi di determinazioni del prezzo

Definire tipi di condizione prezzo ‘\}
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SD CUSTOMIZING

INDICE

Definire tipi di schedulazione

Attribuire tipi di schedulazione

Definire luoghi di spedizione

Definire schedulazione per tipo documento vendita
Definire schedulazione per il luogo di spedizione

Definire itinerari e delle tappe

Definire nodo di comunicazione

Definire mezzi di trasporto

Definire zone di trasporto

Aggiornare il Paese e la zona di trasporto per il luogo di spedizione
Definire gruppi di peso

Aggiornare determinazione itinerario

Definire rilevanza trasporto

Definire tipi di trasporto

Tipologia dei costi di nolo e la loro rilevanza per le posizioni

documento

Rilevanza costi di nolo
)
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SD CUSTOMIZING

INDICE

Definire e attribuire zone tariffa
Condizioni di pagamento

Definire e attribuire schemi di determinazione testi
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Accesso a SPRO

@ 0 -ldiEIe@
L =]
SAP Easy Access

B 5 @B 2 - 1. Per accedere al customizing per

prima cosa bisogna inserire nel
* (3 Preferiti . e :
- &5 veny SAP campo di ricerca la transazione
v (3 Ufficio SPRO e dare invio

(3 componenti validi per tutte le applicazioni
(7 Collaboration Projects

(3 Logistica

(3 Contabilita

(1 Risorse umane

(7 sistemi info

(3 Tools

Customizing: elaborazione progetto

& IMG di riferim. SAP Informazione IMG Analisi progetto

Lista lavoro customn. utente
Prog. Definizione E

|@| | Amministrare lista lavoro |

2. A questo punto clicchiamo IMG di riferim. SAP
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Accesso a SPRO

Visualizzare guida di implementazione

% ] | Set diconf. impresa esistenti &y Set di conf

Struttura
N, SAP Customizing: guida di implementazione
4 Retail Workforce Management

. Q‘} Attivare Business Functions
SAP NetWeaver

Struttura impresa
Componenti validi per tutte le applicazioni
Auto-ID Infrastructure
SAP xApp Resource and Portfolio Management (SAP xRPM)
Contabilita
Contabilita (nuova)
Financial Supply Chain Management
Strategic Enterprise Management/Business Analytics
Controlling
Gestione investimenti
Controlling aziendale
Immobili

Gestione flessibile beni immobiliari (Enterprise Extension)
Logistica generale

Ambiente, salute e sicurezza

Vendite

Gestione materiali

Esecuzione logistica

Quality Management

Manutenzione e servizio clienti

Servizio clienti

Produzione

Pianificazione produzione industria processo
Sistema progetti

¥ ¥V 99 ¥ VvV V9@ V¥V Y9 ¢ VvV YV e 9V Ve e v vV«

ool ol el ol e o

Ci troviamo cosi all’interno della guida di implementazione del sistema
SAP
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Definire Organizzazione Commerciale

Per ogni societa e possibile attribuire molteplici aree vendita, ma ogni
area vendita e attribuita ad una e una sola societa. L'area vendita e
composta dall’organizzazione commerciale, dal canale di distribuzione,
dal settore merceologico.

L'organizzazione commerciale si occupa delle vendite, della
distribuzione della merce e della negoziazione delle vendite.
L'organizzazione commerciale e responsabile del prodotto venduto e
del diritto di ricorso nei confronti dei clienti, e per questo motivo che
ha un indirizzo. Ad essa puo essere attribuita una o piu divisioni ed
una sola societa.

In oltre tutte le posizioni di un ordine, di una consegna, di una fattura
appartengono ad una organizzazione commerciale.

Visualizzare guida di implementazione

W @ ~{"i Set di conf. impresa esistenti
Percorso:
Struttura
e Br SAP Customizing: guida di implementazione
' 20 Retail Workforce Management Struttura impresa >
- Attivare Business Functions e o ® .
. i Definizione > Vendite
T Stutturimpresa > Organizzazione
- & @ Localizzare unita organizzative modello .
~ B  Definizione commerciale:
’ @ Contabilita o o .
- Controling deflnlre, copiare,
e Logistica generale cancellare,
- Bs 'uendrte

» B @ [Organizz. comm.:_definire, copire, cancelare, controlare. controllare
E {Eb Canale di distr.: definire, copiare, cancelare, controlare
- & @ agg. punto divendita

+ B @ Aggiornare gruppo vendite
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Definire Organizzazione Commerciale

| [ Selezionare attivita:

Attivita

¥ E... Denominazione attivita Eﬂ
Eefinire organizzazione di vendita 1

Organizz. di vendita: copiare, cancellare, controllare

1. Per prima cosa, per definire un’organizzazione commerciale bisogna
effettuare un doppio click sulla riga Definire organizzazione di
vendita

Modificare view "Organizzazioni commerciali": riepilogo

v & Nunviiiserimenti O = E E

Or...  Definizione i
0001 Organizzaz.comm.0001 =
0005 Germany Frankfurt -
0006 USA Philadelphia
0007 Germany Frankfurt
0008 WUSA Phiadelphia
1000 Germany Frankfurt
1020 Germany Berlin
1030 Germany Hamburg
2000 UK Heathrow/Hayes
2100 Portugal Porto
2200 France, Paris
2220 France, Paris
2300 Spain, Barcelona
2400 [Ttaly, Mian

2. Clicchiamo a questo punto Nuovi inserimenti
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Definire Organizzazione Commerciale

@ | qg CQAQ DHE DO0 I BREIC

Rif.org.comm.tp.doc.
Codice d.fatt.int.

Calend.org.comm. IT

L

Nuovi inserimenti: dettaglio oggetti accodati
PEEBD I 1
Org. commerciale ZCOF|| Organizzazione Prov
Inform. dett.

Divisa statistica 2 EUR

Nome testo indirizzo ADRS SENDER

Mome testo test.lett ADRS_HERDER

Mome testo pié paaq. ADRS_FOOTER

Mome testo saluto ADRS SIGHATURE

Testo mitt. 5D5

ALE: dati per ordine acquisto
Org. acquisti

Gruppo acquisti

Fornitore

Tipo ordine acquisto

Inseriamo:

+|Bonus attivo

Divisione
Magazzino

Tipo di movimento

1. Una chiave nel campo Organizzazione commerciale e una

Descrizione

2. La Divisa Statistica, ovvero la valuta che il sistema automaticamente
propone per le statistiche che vengono generate per una data

organizzazione commerciale
3. Clicchiamo su Salvare
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Definire Organizzazione Commerciale

[= Elborare lindirzzo: ZCOP x

Nome

Intestazione 1 Signore e Signora -
Nome 2 Organizzazione Prova

Chiavi di ricerca
Chavediric.1/2 3 [op

Indirizzo via

Via/n. civico 4 Corso Unione Sovietica 612

CAP/Localita 10100 Torino

Paese é 1T Regione 1O &l

Indirizzo casela postale

Casella postale

CAP

CAP azienda E|

Comunicazione

Lingua IT Italiano v Altra comunicazione... |
Telefono Interno B
Cellutare E|
Fax Intemo E|
4

E-mail
Mod. di comun. std. -

Qsservazioni

8V %|E Anteprima |g8] 8 Versoni ntemaz. |(X]

Dopo il salvataggio il sistema ci apre la scheda per I’elaborazione
dell’indirizzo dell’organizzazione acquisti, dove andiamo ad inserire:
1. 'Intestazione; 2. il Nome; 3. la Chiave di ricerca %;; 4. Via/n. civico;

5. CAP/localita; 6. il Paese; 7. la Regione; 8. clicchiamo SW\}
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Definire Organizzazione Commerciale

[= Interrogazione richiesta customizing

Richiesta

1 IDEK901329

Descrzione breve prove mm

Richiesta Customizing

= lﬁ_i_ Richieste proprie | | [X)]

1. A questo punto il sistema apre la finestra di Interrogazione richiesta
customizing (tramite le richieste & possibile amministrare gli oggetti
del customizing all’intersono del sistema SAP R/3 o trasportarli tra
i diversi sistemi R/3).

2. Cliccare su Creare richiesta

[= Creare richiesta

Titolare
Stato

Tasks

Richiesta
Descr. breve
Progetto

Ultima modifica

3 Prove 5D

SISOFTALL

Richiesta Customizing

Mand. sorg. 321

Huovo

Destinazione

20.05.2013) |15:14:

Dipendenti
SISOFTALL

55

3. Inseriamo una Descrizione breve
4. Clicchiamo su Salvare
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Definire Canale di Distribuzione

Il canale di distribuzione e il canale tramite il quale il prodotto o
servizio viene distribuito sul mercato.

Visualizzare guida di implementazione

% EH 07 | set diconf. impresa esistenti @ . Percorso:
Struttura
v = SAP Customizing: guida di implementazione Struttura impresa >
b Retail Workforce Management e e . R
. Br @ Attivare Business Functions Def|n|2|one > Vendlte
’ SAP Netﬂeaver > Canale di
i Bf Struttura impresa . . .
- [ @ Localizzare unita organizzative modello distribuzione:
e Definizione f " .
NE Contabiita de inire, copiare,
» [  Controling cancellare,
» %  Logistica generale
@  vendte controllare

g' @ UI‘QEI'IIIE COMIM.: defll"llr& copiare, canceltare I:OI"rtn'.lﬁfE

B, @ Agguarnare gruppo vendite

Si-Soft it
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Definire Canale di Distribuzione

[= Selezionare attivita:

Attivita

E... Denominazione attivita 1l
r =1
Eefinire canali di distribuzione 1

Canale di distribuzione: copiare, cancellare, controllare

1. Effettuiamo un doppio click sulla riga Definire canali di distribuzione

Modificare view "Canali distr.": riepilogo
‘Ef? Nuuvﬂwﬂrimenti B E (5 @- @-

| Can. distr. Definizione m
01 Vendite Dirette -
10 Vendita al dettaglio
12 caldi
14 Servizi

2. Clicchiamo a questo punto Nuovi inserimenti

a -4 E @& SHME
Nuovi inserimenti: riepilogo oggetti accodati
YEERR

| Can. distr. Definizione E
ZE 3 Vendite dirette prov =~

-

Inseriamo:
3. Una chiave identificativa nel campo Canale distribuzione

4. Una Definizione del canale
5. Clicchiamo su Salvare
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Definire Settore Merceologico

Il settore merceologico e un criterio di classificazione dei materiali

Visualizzare guida di implementazione

% Ef & Set di conf, impresa esistenti &y

Struttura Percorso:
E SAP Customizing: guida di implementazione
’ Retail Workforce Management .
+ [ & Attivare Business Functions Struttura iImpresa >
' St Definizione > Logistica
w Bpr Struttura impresa
- [ & Localizzare unita organizzative modello generale > Settore:
E Definizione o e .
» B Contabilts definire, copiare,
» B controling cancellare, controllare

bl B- Logistica generala
- [ @ stabilire Iv. valor.
E @ @ Divisione: definire, copiare, cancellare, controllare
@ @ Dafnlre ubicazione

o
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Definire Settore Merceologico

[E Selezionare attivita:

Attivita

E... Denominazione atkivita il
B oL
Definire settore 1
L

Settore: copiare, cancellare, controllare

1. Doppio click sulla riga Definire Settore
Modificare view "Settori": riepilogo
‘}3” Nucn.riserimenti EE| E 5 @- Ea

| Sett.merc. = Definizione [
] intradicvision e —
01 Sett. merceol.01 -
02 rotocicli
03 pitture
04 luvi
05 alimentari
0é ascenzori

2. Selezionare Nuovi inserimenti

r

&

L

~1dq E Ce@ SHE

Nuovi inserimenti: riepilogo oggetti accodati

veEEHERBR
| Sett.merc.  Definizione ﬁ
Zh 3 Set. alimentari prov -
Inserire:
3. Una chiave identificativa nel campo Settore merceologico
4. Una Definizione del settore
5. Cliccare su Salvare /‘/ﬂ:&
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Aggiornare Punto Vendita

Il punto vendita o ufficio vendita e un’unita organizzativa che si
occupa delle vendite e della distribuzione all’interno di una

determinata area geografica

Visualizzare guida di implementazione
%% EH O | Set diconf. impresa esistenti &

Struttura
bt Bf SAP Customizing: guida di implementazione
b Retail Workforce Management
- Br @ Attivare Business Functions
r SAP MetWeaver
i Bf Struttura impresa
- [ @ Localizzare unita organizzative modello
e Br Definizione
e Contabilit3
e Controling
» %  Logistica generale
»* [  Vendite
= B‘ @ Organizz. comm.: definire, copiare, cancellare, controlare
Bs @ Canale di distr: r:ler‘umre copiare, cancellare, controllare
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Percorso:

Struttura impresa >
Definizione > Vendite
> Aggiornate punto
di vendita



Aggiornare Punto Vendita

Modificare view "Uffici vendite": riepilogo
b4 Nunvi]il-'merimenti B E ENEE

Uff, vendite Creato da DenominaiL]
0001 CURA Punto dive =
1000 MORLEY -
1010 MORLEY
1012 CURA
1020 MORLEY
1030 MORLEY
1115 SEDRAN WENDITE
2000 DEVENTER
2010 DEVENTER

1. Clicchiamo su Nuovi inserimenti

=

&

=

-4 ﬂ @@ DM

Nuovi inserimenti: riepilogo oggetti accodati

vEE R
Uff. vendite | Creato... Denominazione E.
P10 @ Punto vendita prova

-

Inseriamo:

2. Una chiave identificativa nel campo Ufficio vendite
3. Una Denominazione dell’ufficio

4. Clicchiamo su Salvare
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Aggiornare Punto Vendita

[ Elaborare lndirizzo: P100 »

4 Nome
f . 1

Intestazione Signore e Signora -
MHome 2 Punto vendita prova

EJ

Chiavi di ricerca
Chiave diric. 1/2 3 PV

Indirizzo via

Via/n. civico 4Cur&u Unione Sovietica 612
CAP/Localita g 10100 Torino

IT Regione 7 IO D‘ij

Paese

Indirzzo casella postale

Casella postale
CAP
CAP azienda &J

Comunicazione

Lingua IT Italiano - Altra comunicazione... ]
Telefono Interno E|
4 Celulre F|
Fax Interno F|

E-mail EJ

Mod. di comun. std. v

Dsservazioni

SC@E[Q Anteprima :J?_‘! Versioni internaz. H:J

Dopo il salvataggio il sistema ci apre la scheda per I’elaborazione
dell’indirizzo del punto vendita, dove andiamo ad inserire:
1. 'Intestazione; 2. il Nome; 3. la Chiave di ricerca %; 4. Via/n. civico;

5. CAP/localita; 6. il Paese; 7. la Regione; 8. clicchiamo SW\}
Si-Soft 2
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Aggiornare Gruppo Vendite

Il gruppo vendite permette di suddividere lo staff di un ufficio vendite

in piu gruppi

Visualizzare guida di implementazione
% E§ T | Set diconf. impresa esistenti <y

Struttura
E SAP Customizing: guida di implementazione
’ Retaill Workforce Management
- D;r @" Attivare Business Functions
r SAP MetWeaver
~ E‘ Struttura impresa
- & & Localizzare unita organizzative modello
w D;r Definizione
=2 Contabilia
= Controlling
= Logistica generale
i Br Vendite
« & & Organizz. comm.: definire, copiare, cancellare, controlare
- B @ canale di distr.: definire, copiare, cancellare, controllare

D,f @ Agg punto di vendita

¥ I_L f"r:-l:hnm:- rratarizl

Si-Soft
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Percorso:

Struttura impresa >
Definizione > Vendite
> Aggiornate gruppo
vendite



Aggiornare Gruppo Vendite

Modificare view "Gruppi addetti alle vendite": riepilogo
%2  Nuovi inserimenti &

Gr.add.vendite Denominazione i
0ol Gruppo vendite 001 -
100 M
101 Gr. Vendite Vicenza
103 @r. Vend. Vicenza 2
1140

1. Innanzitutto clicchiamo su Nuovi inserimenti

@ | v 14 ﬁ C@@ DM
Nuovi inserimenti: riepilogo oggetti accodati
YEEED

Gradd.vendte | Denominazione @
Gl0 2 Gruppo vendita prova

Inseriamo:

2. Una chiave identificativa nel campo Gruppo addetto vendite
3. Una Denominazione del gruppo

4. Clicchiamo su Salvare
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